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s this is
"FINLAND ”

This is Finland -sivusto kertoo Suomesta
kiinnostuneille yhteiskunnastamme, sen
vahvuuksista, kulttuurista ja ihmisista.

Siirry sivustolle »

INVEST
IN FINLAND

Invest in Finland -sivusto kertoo
Suomesta ja sen bisnesmahdollisuuksista
ulkomaisille yrityksille.

Siirry sivustolle »
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Team Finland palvelupolku
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Team Finland -palvelusuunnitelma

I'I'eam Finland Service Plan for selected growth companies!

Team Finland (TF) Service Plan instructions

*  This document is used when 2 or more Team Finland member services are/will be involved
* A company can use this as a “introduction” when cantacting Team Finland in Finland or Abroad
# Team Finland memberswill use this as a basic communication between each other

Company (place, date, persons present):

TF-contact person(s): / Qrganization(s):

1. Company status

For example (write the most relevant topics)
=  Company vision, strategy and status of the business plan
*  Keynumbers: turnover, equity ratio, loans,/turnover, credit data, share of export
=  Ownership, board, management system
=  (Operative status of the business today
*  Possible content of the discussion:
o Stgtus and target: What is the status of the business today and a 3 year target?
o Competitive advantage: Why the potential clients would by your product?
o Olients and markets: What are the primary client segments and the main markets at the moment?
o Products, pricing and earning logic: What is your primary product/service for international markets to
start with? Why? How do you make your money?
o Resources and know-how: What kind of knowhow and resources you need to succeed inyour target
markets?

& Services used: TF and other services including funding

2. Company targets and needs

For example [write the most relevant topics)
*  Growth target: turnover, export numbers and main markets in short and long sight
+ What needs to be done to achieve the targets?
& Main development topics

3. Suggested services

For example {write the most relevant topics)
* Suggested TF services in Finland and abroad
« Company's own investment inthis development project
&  (Other possible funding sources: venture capitalists,...

® Guidance to other development services when needed

4. Next steps

®  Next steps

Tehdaan tarvittaessa valituille
ja/tai halukkaille yrityksille.
Helpottaa tiedonkulkua “yritysten
ystavien” kesken. On tydkalu
yritykselle, kun se hakee apua
globaalista verkostosta.
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Team.Finland —kasvuohj mat
2015-2017

Finpro koordinoi, TEM rahoittaa

Team Finland strategian mukaisia ohjelmia



Team Finland kasvuohjelmilla
Kasvua Suomeen

ORRINUININE! Liikevaihdon
kohdemarkkinoilla kasvua

Tyollisyytta RVENGIEE

Uusia markkina-
avauksia

Menestystarinoita



Kasvuohjelmien toimenpiteita

Tunnistetut
markkina-
mahdol-
lisuudet

‘ Viestinta ja markkinointi
‘ Yhteiset toimenpiteet markkinoilla

Kasvuohjelmat ovat
asiantuntijapalvelu-
kokonaisuuksia,
joiden tyypillisia

toimenpiteits ovat: Verkostoituminen

‘ Asiantuntijamoduulit




' Team Finland -kasvuohjelmat

— Beautiful Beijing — Future Learning Finland Gulf

— Cleantech Finland — Golden Bridge

— Capitalise Your Knowledge — Kaatojatko

— Digital Hospitals — Kaivosteollisuuden kasvuohjelma

— DigiLuovimo — Konesali 3.0 ;
— FinlandCare — Luovimo ¢
— Finland Maritime and Offshore — Merellinen saaristo

— FinnConnect — Mobility as a Service (Maas$)

— Finrelax - MOCT

— Food from Finland — Sahojen kasvuohjelma

— Future Learning Finland — StopOver Finland

— Team Finland Health

http://www.exportfinland.fi/kansainvalistyminen/ohjelmat ’


http://www.exportfinland.fi/kansainvalistyminen/ohjelmat

FIMLAND

Finpron kansainvalistymispalvelut EXPORT
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http://www.finpro.fi/
http://www.exportfinland.fi/
http://www.investinfinland.fi/
http://www.visitfinland.fi/
http://team.finland.fi/etusivu

12

Finpron kansainvalinen verkosto @

Finpro on globaalin Team Finland verkoston ydintoimija.
Verkostoon kuuluu 72 Team Finland tiimia maailmalla ja 15 Suomessa.

EXPORT
FINLAND



Finpro / Export Finland
kansainvalistymispalvelut
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Finpro Advice services
Road to international markets

Introduction

Company Business, Targets & Resources

Company’s internationalization Needs

How to Access to
do it? Experts

Maximize
Results

Financing Alternatives
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Team Finland

Neuvonta ja Rahoituspalvelut, E|)|(\|IT_%I?\|TD

joita hyodynnetaan osana Finpron neuvontapalveluita




1(2) Team Finland Neuvontapalvelut

( X )
VAHAN
KOKEMUSTA
KANSAINVALISESTA
KAUPASTA
Liiketoiminnan
fokusointi tarkeaa!

pitdisi menna yrityksen

parhaalla osaamisella
ja asiakas-

referensseilla,

Kansainvalisille markkinoille

MALTILLINEN KASVU & RISKINOTTO
Usein kotimarkkinaorientoitunut PK -yritys, joka
valttaa riskeja, siksi nopea kasvu vaikeaa.
Jalleenmyyjat ulkomailla eivat myy hyvin. Tarvitaan
liiketoimintaosaamisen edelleen kehittamista
ja myyntituloksien parantamista,

Varit ohjaavat yritykset sopivimpiin

@ Team Finland palveluihin

BORN GLOBAL
Tyypillisesti pieni High tech -yritys, skaalattava business, nuori johto.

Kansainvaliset asiakkaat, tavoitteena nopea kansainvalinen kasvu

MAARATIETOISTA HAKEMISTA,
LIIKETOIMINNAN UUDISTAMISTA
Yritykset, jotka toimivat
kansainvalisilla markkinoilla. Fokus uusissa
innovaatioissa ja liiketoimintojen

o0
KASVUN

kehittdmisessa.

Paikallinen > Kotimarkkinat > Pohjoismaat, Viro, Vendja > Eurooppa —> Globaali
® PALVELUKORTTI ® PALVELUKORTTI PALVELUKORTTI W ® PALVELUKORTTI

FINLAND

Kansainvalistymista
aloittavalle

*Yritys Suomi kansainvilistyminen*

http://www.yrityssuomi.fi/kansainvalistyminen

*Yrityksen kehittamiskartoitus*
https://oma.yrityssuomi.fi/yrityksen-
kehittamiskartoitus

*Kansainvalistymistesti*
https://oma.yrityssuomi.fi/kansainvalistymistesti

*Team Finland yhteydenotto*

http://www.tekes.fi/team-finland-yhteydenotto

Lukemista netissa

*Markkinakohtainen maatieto*
http://formin.finland.fi/public/default.aspx?
nodeid=44879&contentlan=1&culture=fi-Fl
*Myyntiliidit*
http://www.exportfinland.fi/myyntiliidit
*Yrityskontaktiporssi*
http://www.enterpriseeurope.fi/partner

*Markkinamahdollisuudet*
http://www.exportfinland.fi/
markkinamahdollisuudet

*Future Watch*

http://www.tekes.fi/ohjelmat-ja-palvelut/kasva-ja-

kansainvalisty/team-finland-future-watch

*Menestystarinat*
http://www.exportfinland.fi/kansainvalistyminen

/menestystarinat
*Viejatietokanta*
http://www.exportfinland.fi/finnishexporters
*Laivauskasikirja*
http://www.exportfinland.fi/laivauskasikirja

FINLAND

Kansainvalistymisen
valmistelut

*Rahoittajia*
http://palvelut.team.finland.fi/rahoitus
*Konsultointiyrityksia*
http://www.exportfinland.fi/yhteystiedot

o

Kansainvalistymissuunnitelmia
Liiketoiminnan/-idean testauksia
kohdemarkkinoilla
Oikeat markkinat valintoja
Markkinoille menon vaihtoehtoja
Myyntikanavan kehittamista
Partnerihakuja

Markkinoille
meneminen

*Enterprise Europe Network*
http://www.enterpriseeurope.fi

http://www.exportfinland.fi/yhteystiedot
*Kasvuohjelmia*
http://www.exportfinland.fi/kansainvalistyminen/
ohjelmat
*Yritysvaltuuskuntamatkat*
http://www.exportfinland.fi/valtuuskuntavierailut

* UM:n arvovaltapalvelut*
http://formin.finland.fi/public/default.aspx?nodeid=
49297&contentlan=1&culture=fi-Fl
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http://www.yrityssuomi.fi/kansainvalistyminen
https://oma.yrityssuomi.fi/yrityksen-kehittamiskartoitus
https://oma.yrityssuomi.fi/kansainvalistymistesti
http://www.tekes.fi/team-finland-yhteydenotto
http://formin.finland.fi/public/default.aspx?nodeid=44879&contentlan=1&culture=fi-FI
http://www.exportfinland.fi/myyntiliidit
http://www.enterpriseeurope.fi/partner
http://www.exportfinland.fi/markkinamahdollisuudet
http://www.tekes.fi/ohjelmat-ja-palvelut/kasva-ja-kansainvalisty/team-finland-future-watch
http://www.exportfinland.fi/kansainvalistyminen/menestystarinat
http://www.exportfinland.fi/finnishexporters
http://www.exportfinland.fi/laivauskasikirja
http://palvelut.team.finland.fi/rahoitus
http://www.exportfinland.fi/yhteystiedot
http://www.enterpriseeurope.fi/
http://www.exportfinland.fi/yhteystiedot
http://www.exportfinland.fi/kansainvalistyminen/ohjelmat
http://www.exportfinland.fi/valtuuskuntavierailut
http://formin.finland.fi/public/default.aspx?nodeid=49297&contentlan=1&culture=fi-FI

2(2) Team Finland Rahoituspalvelut

o
VAHAN
KOKEMUSTA
KANSAINVALISESTA
KAUPASTA
Liiketoiminnan
fokusointi tarkeaa!

pitdisi menna yrityksen

parhaalla osaamisella
ja asiakas-

referensseilla,

Kansainvalisille markkinoille

MALTILLINEN KASVU & RISKINOTTO
Usein kotimarkkinaorientoitunut PK -yritys, joka
valttaa riskeja, siksi nopea kasvu vaikeaa.
Jalleenmyyjat ulkomailla eivat myy hyvin. Tarvitaan
liiketoimintaosaamisen edelleen kehittamista
ja myyntituloksien parantamista,

Varit ohjaavat yritykset sopivimpiin
@®® O Team Finland rahoituksiin

BORN GLOBAL
Tyypillisesti pieni High tech -yritys, skaalattava business, nuori johto.

Kansainvaliset asiakkaat, tavoitteena nopea kansainvalinen kasvu

MAARATIETOISTA HAKEMISTA,
LIKETOIMINNAN UUDISTAMISTA
Yritykset, jotka toimivat
kansainvalisilla markkinoilla. Fokus uusissa
innovaatioissa ja liiketoimintojen

e O
KASVUN

kehittdmisessa.

Paikallinen > Kotimarkkinat > Pohjoismaat, Viro, Vendja > Eurooppa —> Globaali
W RAHOITUSKORTTI W RAHOITUSKORTTI W RAHOITUSKORTTI W RAHOITUSKORTTI
ELY Tekes Finnvera Finnpartnership

*Yrityksen kehittidmisavustus*

http://www.ely-keskus.fi/web/ely/

yritystukien-sahkoinen-asiointi

Avustusta max. 100 000€ / 50% tuki.
Hankkeisiin, joilla vaikutus yrityksen:
kdynnistamiseen, laajentamiseen,
uudistamiseen, innovaatiotoimintaan
tai osaamisen vahvistamiseen.
Kasvuun tai kansainvalistymiseen.
Tuottavuuteen, energia- tai
materiaalitehokkuuteen.

*Kansainvilisen kasvu suunnittelu*

www.tekes.fi/rahoitus/rahoitusta-

yritysten-kehitysprojekteihin/

kansainvalisen-kasvun-suunnittelu/

Avustusta jopa 75 % projektin
kokonaiskustannuksista, jos yritys on
alle 5-vuotias yritys. Rahoitusta
enintdan 50 000 euroa yhteen
budjetiltaan noin 66 600 € suuruiseen
projektiin. Muut pk- yritykset, voivat
saada avustusta 50 % projektin
kokonaiskustannuksista
enimmaismaara on 100 000 €.

*Laina-Takaus-Vientitakuu*

https://www.finnvera.fi/

Vienti-ja-kansainvaelistyminen

Laina ja takaus: kone-, laite,
rakennusinvestointeihin, kaytto-
padaomatarpeisiin,
yritysjarjestelyihin.
Vientitakuu: vakuutetaan
ulkomaiselta ostajalta tai sen
rahoittajalta olevat saatavat
luottoriskien varalta. Vientitakuu
voi my0s parantaa mahdollisuuksia
saada vientikaupalle rahoitus.

*Liikekumppanuustuki
kehitysmaihin*

http://www.finnpartnership.fi/www/fi/

business partnership support/index.php

Tuki 3v max. 400 k€ / tyypillisesti
30-70 % tuki.
Tuen myontamisessa mietitdaan
"mita hyotya tasta projektista on
my6s kohdemaalle”?
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http://www.ely-keskus.fi/web/ely/yritystukien-sahkoinen-asiointi
https://www.finnvera.fi/Vienti-ja-kansainvaelistyminen
http://www.finnpartnership.fi/www/fi/business_partnership_support/index.php
http://www.tekes.fi/rahoitus/rahoitusta-yritysten-kehitysprojekteihin/kansainvalisen-kasvun-suunnittelu/
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